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CONSULTORÍA EN COMUNICACIÓN DIGITAL
MARISOL DE AMBROSIO

DOSSIER
plan C.A.F.E.

CONEXIÓN | AUTENTICIDAD | FIDELIDAD | EMPATÍA 
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Consultora en Comunicación Digital

Licenciada en Comunicación con orientación en
Planificación de la Comunicación, especializada en
Estudios Culturales.

Master en Marketing Digital y cursando uno en IA.

10 años en el periodismo (entrevistas a actores políticos y
sociales, investigaciones, artículos de opinión, notas de
actualidad, coberturas nacionales e internacionales).

 
(Ex) Influencer en Redes Sociales (IG, Twitter, YouTube,
Twitch). Miles de seguidores, suscripciones de pago, un
libro publicado, entrevistas en medios.

Consultora freelance y asesora de comunicación externa
en la multipremiada agencia de publicidad The Cyranos.

Criada en un suburbio argentino, trabajando en Barcelona.

Marisol De Ambrosio
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en 
resumen,

transformo tu presencia en redes

sociales de "meh" a "wow" con el

Plan C.A.F.E., una consultoría en

Comunicación Digital que

construye comunidades sólidas y

leales en torno a tu marca. En

seis encuentros distribuidos en

seis meses, diseñaremos una

estrategia personalizada para

ser relevante en redes sociales

y conectar eficazmente con tu

funnel de ventas. Contarás con

un espacio exclusivo para

consultas y recibirás 10 guías

prácticas para aplicar el método

donde lo necesites.
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Los dos problemas
a resolver para
mejorar la
presencia de tu
marca en redes
sociales

Si tu contenido fuera música, estaría desafinado. No
está alineado con lo que tu público quiere oír, y eso
aleja a los seguidores.

FALTA DE CONEXIÓN REAL

El contenido es como una película de acción sin
guion: ruido sin sustancia. El mensaje no llega al
corazón, sino al olvido. 

COMUNICACIÓN DESALINEADA
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Tres razones por las cuales las empresas
no pueden construir comunidad

Quienes siguen una fórmula genérica,

terminan con un resultado genérico.

Captar la atención significa romper

moldes. 

ESTRATEGIAS DE MANUAL

Si al creador no le emociona el

contenido, mucho menos a la audiencia.

Si una marca no es auténtica, su

comunidad tampoco lo será.

CREATIVIDADES INSÍPIDAS

Publicar contenido sin una estrategia clara

de mediano o largo plazo es como lanzar

flechas al aire. No sabes qué pegó ni qué

se perdió.

INFORMACIÓN SIN FLUJO
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¿es esta tu
situación
inicial?

1

2

3

4

5

Presencia básica: Estás ahí, pero ni te sienten ni te

escuchan.

Seguidores desconectados: Tienes seguidores, pero

son más bien como seguidores en pausa, sin mucha

interacción.

Contenido sin impacto: Tu contenido no destaca en la

mente de la audiencia ni frente a la competencia.

Sin comunidad fiel: No hay una base sólida que

respalde tu marca ni la haga destacar en la multitud.

Marketing sin dirección: Lo intentas, pero no llegas.

Falta de estrategia que conecte con la gente de

verdad.
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¿es aquí
adonde
quieres
llegar?

Transformar tu red principal: Hacer de al menos una de tus

redes sociales un espacio de actividad y participación.

Aumentar el engagement: Generar interacciones reales y no

solo números en la pantalla.

1

2

Impactar en ventas: Ver cómo tu estrategia digital se traduce

en ventas y crecimiento.

Cultivar lealtad: Convertir seguidores en fans leales que no solo

consumen, sino que recomiendan.
3

4

Construir una identidad inconfundible: Que tu marca tenga

una voz clara y auténtica que resuene y se recuerde.

 

5
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Hay algo esencial que debes
conocer para que el trabajo de tu
marca en redes sociales realmente
valga la pena, el esfuerzo y la
inversión:



09

El secreto para que tu marca
tenga una presencia digital
está en conectar
emocionalmente con la
audiencia para ganarse su
cariño.

Es un error desarrollar una estrategia de redes sociales basada en

conseguir rápidamente likes y viralidad.
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Pongámoslo así: si ves a diez
personas vendiendo pasteles
de peras en Instagram y varios
parecen apetitosos, pero uno
de ellos es de un amigo al que
quieres apoyar, ¿a quién le
compras? 
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Estrategia hecha a medida: No hay
una talla única. Necesitas un plan que
se ajuste a tu marca y tu público.

Interacción real: Tu comunidad debe
sentirse parte de algo, y no solo mirar de
lejos.

Contenido que emocione: Para
vender, antes debes conectar
emocionalmente con tu audiencia.

Autenticidad constante: Saber
mantener una voz que sea realmente
tuya, no la del manual de marketing.

Análisis y flexibilidad: Ajusta sobre la
marcha y mantén la vista en lo que
realmente importa.

para lograr estos
resultados necesitas:
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es tu pasaporte a una comunidad digital comprometida y leal. Durante tres meses, con seis

encuentros personalizados, asesoría online continua y diez guías prácticas, trabajaremos

para que tu marca se convierta en relevante en redes sociales. Un enfoque a medida que

transformará tu presencia digital y hará que tu marca sea esa que la gente menciona,

porque la recuerda. 

el plan C.A.F.E



13

consta de:
6 Encuentros personalizados 1:1:
Teoría y práctica para afinar tu
estrategia y creatividad.
Espacio Online de asesoría continua:
Solo para tí, para volcar dudas e ideas.
10 Guías prácticas: Herramientas que
te ayudarán a implementar y mantener
una comunidad fuerte.
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Empezamos con los
fundamentos para crear una
comunidad y fiel en torno a tu
marca. En esta fase,
abordaremos los temas más
“sociales” (y relativos a la
creatividad) que no se tienen
en cuenta en las escuelas de
marketing. Tras ver la fórmula
para crear comunidad,
comenzaremos a delinear
una estrategia específica
para tu marca. 

Aquí es donde terminamos de
personalizar tu contenido y
comunidad. Trabajaremos
fundamentos para crear material
auténtico y atrevido que rompa
con lo convencional, aplicando
las tendencias de manera
efectiva y manteniendo un tono
propio. Exploraremos cómo
fortalecer la identidad de tu
marca y cómo hacer que tu
comunidad se sienta parte de
algo.

Finalmente, integraremos esta
estrategia en en el embudo de
ventas. Analizaremos cómo los
contenidos orgánicos y de pago
se consumen de manera
diferente y cómo adaptar tu
enfoque para cada tipo de
contenido. Revisaremos los
primeros resultados y
ajustaremos las estrategias para
seguir creciendo de manera
orgánica y efectiva.

FASE 1 | 
QUE TE QUIERAN MUCHO

FASE 2 | 
QUE TE NOMBREN Y SE NOMBREN

FASE 3 | 
DE VIAJE POR EL FUNNEL
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Este método lo lleva a cabo una experta en comunicación con una comunidad de seguidores propia. Lo que vas

a aprender aquí es el resultado de años de aplicación práctica de este método. 

La mezcla de marketing, estudios culturales y periodismo hace que este método sea algo que no verás en ningún

otro lado. Abordaremos aspectos que rara vez se combinan.

1

2

No estamos aquí para reemplazar a tu Content Manager o Community Manager, sino para darle ese plus con

herramientas teóricas y prácticas que no encuentras en los cursos tradicionales.

Cada sesión es una clase personalizada, con teoría y práctica a medida. Nada de tutoriales grabados; todo se

adapta a lo que realmente necesitas.

3

4

La clave aquí es generar emociones positivas y agradecerle a la audiencia por el pedacito del tiempo que nos

regalan haciéndolos sentir parte de algo.
5

una buena oportunidad para, ahora sí,
cambiar las cosas
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Descuento por pago completo

Si abonas al inicio la totalidad de la Consultoría, tendrás un descuento del
15% en el costo final.

Sesión gratuita a los seis meses

Tendrás una sesión gratuita de validez entre los 6 meses y el año de
terminado el proceso del método C.A.F.E., para evaluar performance y
sugerir fortalecer o modificar estrategias.

Garantía de satisfacción (sí, como un programa de televenta)

Si dentro de los primeros 5 días no estás satisfecho se te reembolsará el
100% del dinero. 

Por la dedicación
individual que requiere
este proceso, solo
ofrezco 6 plazas por
trimestre. Si te
interesa asegurar la
tuya, te sugiero que
actúes con rapidez.

Agenda una reunión
para saber más a través
de la web
marisoldeambrosio.com

YSI TODAVÍA DUDAS...
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contacta

marisoldeambrosio@gmail.com

linkedin.com/in/marisoldeambrosio

marisoldeambrosio.com


